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Spieglein, Spieglein …

Große Fragen in bewegten Zeiten und in einem sich wandelnden Segment! Wir wollen die Fragen stellen und bringen die wichtigsten 

Themen auf die diesjährige Agenda, renommierte Redner auf die Bühne und die Teilnehmer miteinander ins Gespräch.

Die SO!APART ist seit mittlerweile 10 Jahren das wichtigste Branchentreffen der Serviced-Apartment-Welt im deutschsprachigen 

Raum. Zahlreiche Kooperationen, Projekte und Neuentwicklungen haben hier ihren Anfang genommen. Denn die jährliche Fach

konferenz und Netzwerkplattform, begleitet von einer Fachausstellung, bringt die wichtigsten Vertreter des Segments zusammen, 

vernetzt Betreiber, Investoren, Projektentwickler und Dienstleister auf direktem Weg. Außerdem stehen die besten Häuser im Fokus:  

Sie werden bei einer feierlichen Abendveranstaltung mit den SO!APART-Awards ausgezeichnet.

SAVE THE DATE! BE A PART.

Weitere Informationen – auch für die Bewerbung zu den SO!APART Awards – erhalten Sie unter www.so-apart.de sowie über das  

Online-Fachmagazin SO!APART insight www.soapart-insight.de Die SO!APART insight begleitet die Themen, Diskussionen, 

Nominierten und Preisträger das ganze Jahr über hintergründig.
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